	Persoonlijk Ontwikkelplan

	Maketingfuncties

	Skill
	Skill
	Skill
	Skill
	Skill

	1. Accountmanagement


	Onderhandelen
	Communicatie
	Sales
	
	

	2. Partnershipmanager


	Onderhandelen
	Communicatie
	
	
	

	3. Sponsorship management


	Onderhandelen
	Communicatie 
	Sponsoractivatie
	
	

	4.


	
	
	
	
	

	5.


	
	
	
	
	

	
Onlinecursus/ activiteit

	
Link/ url
	
Aantal uren

	
Skill
	
Marketingfunctie
	
Data

	
Online Cursus -  Coursera




	https://www.coursera.org/learn/sport-sponsorship/home/info
	15
	Sponsoractivatie
	Sponsorship management
	
15tot19 mei

	Toepassing


	
	
	Sponsoractivatie
	Sponsorship management
	
MarCom

	
	
	Totaal 15 uur
	
	
	

	Online Cursus - Coursera


	https://www.coursera.org/learn/how-to-sell-fundamental-selling-techniques/home/info

	3 
	Sales
	Accountmanagement
	
26 mei

	Online Cursus - Coursera



	https://www.coursera.org/learn/b2b-and-territory-sales-strategies-and-techniques/home/info 
	2
	Sales
	Accountmanagement
	
8 mei

	Online Cursus - Coursera



	https://www.coursera.org/learn/business-to-consumer-b2c-sales-strategies-and-techniques
	3
	Sales
	Accountmanagement
	
8 mei

	
Toepassing Sales


	Werk
	6
	Sales
	Accountmanagement
	
18 mei en 1 juni

	


	
	14 uur totaal
	
	
	
tot

	
Online Cursus - Coursera





	https://www.coursera.org/learn/understanding-corporate-communications
	6
	Communicatie
	Alle
	
? Tot 29 mei

	
Online Cursus - Coursera


	https://www.coursera.org/learn/introduction-to-corporate-communications
	12 
	Communicatie
	Alle
	

27Tot28 mei

	Toepassing

	El Cid X (commissie)
	4 
	Communicatie
	Alle
	Laatste 6 maanden

	


	
	22 uur totaal
	
	
	

tot

	Online Cursus - Coursera
r 



	https://www.coursera.org/learn/negotiation
	30
	Onderhandelen
	Alle
	

 8 april tot 9 mei

	Online Cursus - Coursera
	https://www.coursera.org/learn/negotiation-skills
	20
	Onderhandelen
	Alle
	17 maart tot 1 april

	Toepassing
	Contractonderhandelingen
	7 uur
	Onderhandelen
	Alle
	3 maart tot 2 juni

	
	
	57 uur totaal
	
	
	

	
	
	108 uur totaal
	
	
	



